
2022: Certificate in Project Management & Agile 

Methodologies 

Certificazione rilasciata da H-FARM College 

2019: CHRM Certified Hospitalilty Revenue Manager 

Certificazione rilasciata da AHLEI  

(American & Lodging Educational Institute) 

2017: Corso Restaurant Revenue Management 

Attestato rilasciato da AIRM 

(Associazione Italiana Revenue Management) 

2016: Corso Bilancio e Controllo di Gestione 

2016: Corso Operativo di Revenue Management 

Duilio Galbiati – Formazione Alberghiera 

Marzo 2015: Tourism Economics And Management 

Laurea magistrale (master internazionale di II livello) conseguita 

presso l’Università di Bologna, Rimini Campus. 

Marzo 2012: Progettazione E Gestione Del Turismo Culturale 

Laurea triennale conseguita presso l’Università degli studi di 

Padova. 

2012: Corso Web Marketing

Campagne PPC, Google Adwords, SEO – SEM - SMM.

Atena Formazione, Padova.

CAPACITÀ PERSONALI 

Parlo fluentemente l’inglese e ho una 

buona conoscenza del francese. 

Conosco e utilizzo in maniera avanzata 

Excel, ed ho una buona padronanza di 

tutto il pacchetto Office 

 

Revenue manager da 9 anni, ho esperienza nella 

gestione e ottimizzazione delle vendite di hotel e 

strutture ricettive.  La vision del mio lavoro è 

aumentare la competitività delle strutture ricettive 

per cui lavoro con passione tutti i giorni

SOFT SKILL 

Credo nel lavoro di squadra e penso 

che la diversità e l’onestà siano una 

grande ricchezza. Mi piace parlare 

del mio lavoro, fare ricerca e 

formarmi continuamente.  

Mi sento appagato quando soddisfo i 

clienti impegnandomi al massimo per 

raggiungere gli obiettivi prefissati. 

SU DI ME LORENZO 

CESAROTTO 

ESPERIENZA 

2014 - Presente:  

REVENUE MANAGER 

All’interno di Hotelperformance s.r.l, svolgo attività di 

consulenza e coaching in revenue management per un portfolio 

di hotel, resort e villaggi dislocati in tutta Italia. 

Oltre alla gestione diretta dei clienti, mi occupo di market 

analysis, forecasting, elaborazione dati, strategie di pricing, 

analisi della domanda e ottimizzazione delle vendite. 

Dal 2020 sono il Revenue Team Leader di Hotelperformance 

2016 – Presente: 

FORMATORE    

Dal 2016 svolgo in maniera continuativa attività di formazione 

inerente alle principali tematiche del revenue management, 

pricing, distribuzione del prodotto e marketing turistico. 

Speaker delle ultime edizioni di Hospitality Day, 

Hotel Revenue Forum ed Expo Riva Hotel Academy.

STUDI E FORMAZIONE 

Autorizzo il trattamento dei dati personali contenuti nel mio curriculum vitae in base all’art. 13 del D. Lgs. 196/2003 e all’art. 13 GDPR 679/16. 

https://www.linkedin.com/in/lorenzo-cesarotto-chrm-78aa426a/

